Бизнес-план юридической фирмы

Цель проекта

Оказание юридических услуг.

Резюме проекта

· Инвестиции – $15 500;

· Возврат инвестиций – от 2 до 4 месяцев;

· Чистая прибыль проекта – от $4 000 до $8 000 в месяц.

Описание проекта

Два юриста в небольшой арендованной квартире в спальном микрорайоне будут оказывать услуги по консультированию населения и заниматься регистрацией фирм. Это самые востребованные направления, способные приносить доход с первого дня работы фирмы. Потребуются только дополнительные расходы на рекламу, для чего подойдет даже газета объявлений.

Предметная область

Обычная деятельность юридической фирмы – оказание консультационных услуг населению и юридическим лицам. В офис приходит человек со своей проблемой или вопросом, а юрист консультирует его в правовом поле, подсказывает пути и возможности. Возможно дальнейшее юридическое сопровождение в суде. Еще одним направлением является регистрация и перерегистрация предприятий. Кроме того, существует юридический аутсорсинг, когда за фиксированную абонплату юрист решает профильные дела других компаний. Последнее направление представляется как самое прибыльное. Пакет из нескольких десятков компаний, «сидящих» на абонплате – приятный венец юридического бизнеса, на который и должен ориентироваться бизнес план юридической фирмы.

Классификация и характеристика целевой аудитории

Население обращается к юристам за самой разнообразной помощью. Это и проблемы в получении наследства, и вопросы недвижимости, консультации по открытию предприятий и прочее. Люди всегда обращаются к юристам, когда жизнь их сводит лицом к лицу с государственной бюрократией. Наиболее показательна здесь регистрация предприятий – здесь к юристам обращаются в 93 случаях из 100. Крупные предприятия желают сосредоточиться на основном виде деятельности, что бы не упускать свою ключевую компетенцию. Поэтому они юридическую деятельность предпочитают отдавать на откуп сторонним компаниям.

Конкуренция

Несмотря на высокую конкуренцию, быстро развивающийся рынок хорошо принимает новых игроков. Хотя бизнес план юридической компании и должен включать анализ рынка в интересуемом регионе, но ключевым моментом здесь будет безупречная работа юристов и деятельность, направленная на привлечение постоянных клиентов.

Перспективы проекта

Бизнес план юридической фирмы должен быть нацелен на быстрое развитие. План на год должен показать, какие специалисты будут включены в деятельность компании. Это могут быть как узкоспециализированные юристы, так и помощники. Как уже говорилось, нужно рассчитывать на как можно большее число компаний, аутсорящих юридическую работу на условиях абонплаты.

Риски

Известно, что успех юридической фирмы зависит от профессионализма самих юристов. Идеально, если они будут являться соучредителями.

ТЭО и особенности реализации

· Для расчета затрат, этот бизнес план юридической фирмы использует усредненные цифры:

· аренда помещения: $500/мес. (разово за 6 месяцев $3 000);

· оборудование и мебель : $3 000;

· комиссионные подрядчикам: $1 000/ мес.;

· фонд заработной платы: $4 000/мес. (разово за 2 месяца $8 000);

· реклама: $500.

Оборудование

Компьютеры и офисная мебель.

Персонал

Два юриста, возможно соучредители компании.

Загрузка предприятия и выручка

Прибыль пойдет практически сразу после дачи объявлений в газеты. Тут нужно ориентироваться на наиболее прибыльные дела, фильтруя рутину.

Выводы

Этот бизнес больше подойдет инвестору с юридическим образованием. Потому что этой фирмой нужно жить.
